Kunduppdrag

PB Marketing
Vagen till en Ionsam overblick

Med hjalp av TimeLog Project har PB Marketing funnit
en I6sning, som via tidrapportering ger en god overblick,
tidsbesparing och snabbare tillganglighet for nya kunder.

De forsta aren hanterar manga foretag for-  “Var 6nskan var att spara tid och fa en 6ver-

Peter Bjarnarson valtningen av interna resurser och processer  blick 6ver var verksamhet — det fick vi. Time-
VD med hjélp av kalkylark. Dock véxer féretagen Log Project ar en genomtankt produkt med
PB Marketing ApS med tiden ifran kalkylarket, och det som ti-  madnga aspekter som uppfyllde vara krav.”
Danmark digare gav en 6verblick blir férvirrande och

medfér ett mer tidskrdvande arbete. D3 4r  Overblick dver faktureringsgraden

det dags att finna en ny |6sning. skapar virde

Implementeringen av TimeLog Project and-

Utmaningarna vaxte
rade situationen i PB Marketing.

Detta var ocksa fallet for danska PB Marke-
ting som med 15 medarbetare upplevde en
daglig utmaning med omfattande tidrap-
portering i Microsoft® Excel. VD Peter Bjar-
narson forklarar

Idag har vi en bredare overblick pa vara
projekt och medarbetares tid. Detta innebar
bland annat att vi kan agera lite fortare med
vara tidsforslag — eftersom vi tidigare har till-
gang till att se berdakningar pa liknande pro-
jekt och darmed kan vi snabbare férbereda
ett bud. Rent visuellt har vi ocksa méjlighet
att mycket snabbt fa en overblick 6ver om vi
gor bra ifran oss eller om projektet ar olén-
samt. Detta ar avgorande i forhallande till
var fakturering’, forklarar Peter Bjarnarson
och fortsatter:

"Vi blev fler och fler som anvande mer och
mer tid for tidrapportering. Till sist blev rap-
porterna sa oldsbara att vi inte kunde gora
de berdkningar vi ville och skulle. Till exem-
pel kunde vi inte se om ett projekt var 16n-
samt eller ej, och till slut var det helt enkelt
for svart att jobba med kalkylarken!”

Med TimeLog Project
har vi en snabbare och en
mycket tydligare bild av
faktureringsgraden. Verk-
tyget har gett oss mojlig-

"Vi ar ett mycket projektorienterat foretag, sa
het att reagera snabbare

det ar viktigt for oss att [6pande kunna fak-

Priset var ett kriterium

somi extrfema fall inne- Det tog r!.éis'tan et:c ar fran det att“Pet.er szi\r— turera och se om det finns en balans mellan
burit at:t vi kunn'at stop[?a narson bdrjade soka efter en ersattning till projekt - dvs. om projekten &r avslutade och
ett projekt som inte varit kalkylarketinnan hanvalde TimeLog Project ¢+ o oqa. TimeLog Project ger oss &ven
produktivt. som |6sning. Under tiden 6vervagde han oli-

mojlighet att varje manad se en fakture-

ka alternativ, daribland ERP-systemet Maco- ringséverblick”

~ Peter Bjarnarson, nomy, som visade sig vara for dyrt.

PB Marketing ) . ) o Fragar man i direkt foljd vad TimeLog Pro-
Priset var sdledes ett avgorande kriterium, ject gjort for PB Marketing. kommer svaret
men dven mojligheten att undvika en om- snabbt:

standlig installation. Darfor foll valet natur-
ligt pa TimeLog Project som ar helt webba-
serat.

"Vi har en snabbare och en mycket tydligare
bild av faktureringsgraden. Verktyget har
gett oss mojlighet att reagera snabbare, som
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TimeLog Project dr
en genomtankt produkt
med manga aspekter som
uppfyllde vara krav.

— Peter Bjarnarson,
PB Marketing

MARKETIN G aps

PB Marketing Aps ar en konsultbyra
som hjalper kunder med marknadsfo-
ring. PB Marketing fungerar som ett al-
ternativ till att sjalv anstélla en person
till det inledande arbetet och erbju-
der allt ifran telemarketinglosningar
till bokning av moten samt samarbete
med forskningsinstitut.

Ytterligare information
Ring till +45 70 200 645

i extrema fall inneburit att vi kunnat stoppa
ett projekt som inte varit produktivta.”

Ett snabbt arbetsflode

Forutom TimelLog Project har PB Marketing
valt tilldgget TimeLog CRM (Customer Rela-
tionship Management), som gor det mojligt
for saljarna att samla alla kundupplysningar
snabbt pa en plats, vilket gor det ar latt att
vidare 6verfora informationen till projekt.

Resultat

"Nar vi genomfort en forsaljning gar det fort
att fora Over data till det specifika projektet.
Det ger oss ett storre flode och viundgdr att
gora dubbelregistreringar. Darmed far vi en
bra dverblick och en 16sning som kraver fa
registreringar, vilket innebar tidsvinster och
snabbare insatsformaga. Sammanfattnings-
vis har TimeLog Project och TimeLog CRM
inneburit tidsbesparing och en 6kad tillsyn
av var verksamhet.”’

PB Marketing har med Timelog Project och tillagget TimeLog CRM lyckats 6ka ledningens
oversikt av foretagets aktiviteter. Det har resulterat i tidsbesparing, ett tydligt fakturerings-

underlag och darmed Okat vardet.

1 TimelLogs I6sning har gjort det mojligt for PB Marketing att snabbt fa en tydig bild av

faktureringsgraden.

2 TimeLog CRM innebar att PB Marketings medarbetare undgar dubbelregistreringar,

vilket sparar tid i det dagliga arbetet.

3 Idag har PB Marketing den 6verblick som ska till for att kunna stoppa projekt som

visar sig vara olénsamma.
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